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! Immobilienspezialist (IHK)

0] BESCHREIBUNG

Der Zenifikatslehrgang zum Immobilienspezialisten (IHK)
vermittelt praxisnah vielfalige Informationen und Grund-
lagen zum Immobilienmarkt. Den Teinehmenden werden
anhand konkreter Beispiele die aktuellen Anforderungen
des Immobilienmarktes naher gemacht. Die Dozierenden
vermitteln praxisrelevantes Wissen Gber technisches und
kaufménnisches Gebsudemanagement und geben wertvol-
le Tipps zur Energiewende. Der Lehrgang schlieBt mit einem
1HK Zertifikat ab.

I ZIELGRUPPE

aus allen Branchen, ,
freie Handelsvertreter und Existenzgriinder, die sich mit und
im Immobilienmarkt beschaftigen und ihve Kompetenz mit
einem IHK-Zertifikat abrunden méchten.

W ABSCHLUSS

IHK-Zortifikat
Der Zertifzierungsanbieter ist die KOMPETENZ
Expentenverlag GmbH. Die Zertfizierung findet nach
Absprache mit dem Teilnehmer bei einer regionalen
1HK statt.

r—

HINWEIS

) KOMPETENZ EXPERTENVERLAG.DE

0715417 11 800

STANDORT UND TERMIN

Kurs-Nr. TEIS-713
Termindetails
Termin nach Absprache
54 UE Hybrid
Investition
€2.249.- 229!, gesetzl. MwSt. /
‘o, Zertiizierungsgebih € 150
Ansprechpartnerin

weline Altindil

07154-17 11 800
info@kompetenz-expertenverlag de

Veranstaltungsort
Blended Leaming Konzept

Ok (0]
i
o]

Jotzt online buchen

MURRSTRABE 20 / 70806 KORNWESTHEIM

b

§ales Manager (IHK)

BESCHREIBUNG

In diesem Zertficatslehrgang lemen Sie, lhre Vertriebsts-
tigkeiten zu prifen und neu zu Uberdenken. Sie erfahren
mehr Giber erfolgreiche Verkaufsgespriche, Kundenak-
quise und Vetriebsplanung und erhalten wertvollen Input
2um Umgang mit Einwanden und Reklamationen

ZIELGRUPPE

Vertriebsmitarbeiter aus allen Branchen, Selbststindige,
freie Handelsvertreter und Existenzgriinder, die sich mit

STANDORT UND TERMIN

Kurs-Nr. TESM-711

Termindetails

Gleichgesinnten austauschen und ihren
reflektieren und weiterentwickein méchten.

ABSCHLUSS
IHK-Zertifikat

Der Zertfizierungsanbieter ist die KOMPETENZ
Expertenveriag GmbH. Die Zertfizierung findet nach
Absprache mit dem Teilnehmer bei einer regionalen
IHK start,

HINWEIS

PETENZ EXPERTENVERLAG.DE

o7154-1711 000

54 UE Hybrid
Investition

€2.249~ 2. gesetzl ML /
exkl. Zertfiienngsgebihr € 150

Jetzt onkine buchen

ORNWESTHEIM
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. Immobilienmakler (IHK)

[ BESCHREIBUNG

Der Zertifiatslehrgang zum Immobilienmakler (IHK) ver-
mittelt praxisnah die Grundiagen des Maklergeschafts. Den
Teinehmenden werden anhand konkreter Beispiele rechtl:
Die D

pravisrelevantes Wissen Gber technisches und kauimanni-

sches Gebudemanagement und geben wertvolle Tipps
2um Verfassen edolgreicher Exposés. Der Lehrgang schiieBt
mit einem IHK-Zerifikat ab.

0 zIELGRUPPE

Verwriebsmitarbeiter aus allen Branchen, Selbststindige,
freie Handelsvertreter und Existenzgriinder, die sich mit und
im Immobilienmarkt beschftigen und ihre Kompetenz mit
einem IHK Zertfikat abrunden méchten.

1 ABSCHLUSS HK
IHK-Zertifikat
Der Zentifizierungsanbieter ist die KOMPETENZ
Expertenveriag GmbH. Die Zertifizierung findet nach
Absprache mit dem Teilnehmer bei einer regionalen
HK statt.

et betietend

HINWEIS

KOMPETENZ EXPERTENVERLAG.DE

® © o

STANDORT UND TERMIN

Kurs-Nr. TEIM-712
Termindetails
Termin nach Absprache
54 UE Hybrid
Investition
€2249, 729 gosetsl M./
exkd Zentfizerungsgebih € 150
Ansprechparterin
Jaqualine Altindil
071541711800
infoBkompeten:z-expertenverlag.de
Veranstaltungsort
Blended Learning Konzept

Jotzt online buchen

MURRSTRABE 20 / 70806 KORNWESTHEIM

b

i Vertriebsleiter (IHK)

[0l BESCHREIBUNG

Ais zertfzierter Vertribsleiter der IHK erlemen Sie ver-
besserte Fihrungsfshigkeiten, wie Sie Ihre Mitarbeiter
motivieren und fiilhren kénnen, um Ihre Ziele zu erreichen.

Ns Schigssel zum Erolg unterstiizt Sie fhve eigene
Persdnlichkeit und der Wille zum ersten Verkiufer Ihres
2u werden. Ein IHK denkt
strategisch und entwickelt Geschftsstrategien und kann
Chancen und Risiken abwagen. Ein im Rahmen der Zerti-
fzierung erweitertes Netzwerk ermoglicht Ihnen in einer
heterogenen Gruppe den Blick iiber den Tellerrand.

1 ZIELGRUPPE

Langjshrige Key Account Manager und Vertriebsfih-
rungskrbfte aus allen Branchen, Sebststandige, freie

gesinnten austauschen mBchten und ihren Vertriebs- und
Fihrungsprozess reflektieren und weiterentwickeln. Wenn
Sie eine Fihrungsroie im Vertrieb Gbernehmen oder thre

chten, ist diese Zenti von

hohem Nutzen.

I ABSCHLUSS m

IHKZertifikat

Der Zertfizierungsanbieter ist die KOMPETENZ
Expertenverlag GmbH, Die Zertifizienung findet nach
Absprache mit dem Teilnehmer bei einer regionalen
1HK statt

Angebon beibens.

KOMPETENZ EXPERTENVERLAG.DE

Mehr Informationen erhalten Sie unter: www.kompetenz-expertenverlag.de/kurse

STANDORT UND TERMIN

Kurs-Nr. TEVL-714
Termindetails

Termin nach Absprache

54 UE Hybrid

Investition

€229, 22g). gesetzl MwSt./
‘exkl. Zentifisenungsgebihe € 150
Ansprechpartnerin

Jaqueline Altindil
0715417 11800
infoBkompetenz-expertenverlag do

Veranstaltungsort
Blonded Learming Konzept

e

g
=

Jetzt onfine buchen

MURRSTRABE 2

/ Expertenverlag
A
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lhre Kursunterlagen

www.kompetenz-expertenverlag.de/kursunterlagen

} Passwort: immo23

A pertanvering
A
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http://www.kompetenz-expertenverlag.de/kursunterlagen

lhre Dozenten

PETER GRUNERT } CINDY DANK

Bankfachwirt (IHK) Wirtschaftsfachwirtin (IHK)
Bankbetriebswirt (IHK) Betriebswirtin (F.School)

Sachverstandiger fur Immobilienmaklerin (IHK)
Immobilienbewertung (Dekra) Sales Manager (IHK)

Immobilienmakler (IHK) Vertriebsleiterin (IHK)
Sales Manager (IHK)
Vertriebsleiter (IHK)

/< Expertenverlag
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Trainingsinhalte

} Modul |

Grundlagen des Maklergeschafts in der Kundenberatung

« Grundlagen der Bedarfsanalyse

+ Faktoren, die zum Gelingen einer kundenorientierten Bedarfsanalyse beitragen
» Phasen eines erfolgreichen Verkaufsgesprachs

» Objektbeschaffung | Immobilienkauf und -verkauf

« Ubersicht der bendtigten Unterlagen fiir die Vermittlung von Immobilien

Modul I

} Rechtliche Grundlagen und Wettbewerbsrecht
« Grundlagen des Makelns
+ Vertragsformen und Provisionsregelung
* Mietvertrage
» Kindigung
* Mieterh6hungen und Betriebskostenabrechnung
+ Datenschutz und Geldwasche

/ Expertenverla;
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Trainingsinhalte } Modul 11l

Grundlagen der Immobilienfinanzierung

* Voraussetzung Darlehensvermittler § 34i

* Aufbau einer privaten Baufinanzierung

* Finanzierungsbausteine

* Bescherung von Immobilienkrediten

* Forderprogramme

* Finanzierungsbestatigung — rechtssicher zum Notar

} Modul IV

Grundlagen des technischen und kaufmannischen Gebdaudemanagements
* Gebaude- und Hausverwaltung

* Hausmeisterdienste

» Pflichten des WEG-Verwalters

* Verkehrssicherung und Pflichten des Vermieters

* Zusammenarbeit mit Spezialisten

* Energiesparverordnung

+ Datenschutz und Geldwasche

* Rechte und Pflichten der Wohnungseigentimer

/ Expertenverla;
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Trainingsinhalte

} Modul V

Das erfolgreiche Exposé

« Zielsetzung

» Aufbau und Inhalt eines Exposés
 Bilder

* Objektbeschreibung

* Pflichtaufgaben

* Preisbildung am Immobilienmarkt

} Modul VI

Grundlagen der Verkehrswertermittlung von Immobilien

* Grundsatze und Prinzipien der Wertermittlungspraxis

« Anwendungsbereiche und Nutzer von Verkehrswertermittlungen
» Definition Verkehrs- / Marktwert

« Verfahren zur Ermittlung des Verkehrs- / Marktwerts

« Aufbau und Inhalt eines Immobilienwertgutachtens

/ Expertenverla;
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Trainingsinhalte

P Modul vii

Prifungsbaustein
» Erstellung Exposé

» \Vorstellung des Exposés im Fachgesprach

/ Expertenverla;
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IHRE Vorstellung

Was mache ich?

Wo komme ich (beruflich) her?
Wo will ich (beruflich) hin?
Was zeichnet mich aus?

Wo sehe ich mein Entwicklungspotential?

Was sind meine Erfahrungen am Immobilienmarkt?
.?

» Wer bin ich? rZa M Y

/{ Experten

verla
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IHRE Erwartungen / Anregungen / Wunsche

Um unser Seminar bestmaoglich auf Ihre
Bedurfnisse abzustimmen, bitten wir Sie,
uns kurz Ihre Erwartungen und Wunsche
mitzuteilen. Bitte gehen Sie auf folgende
Fragen ein:

1.Welche Themen oder Fragen
interessieren Sie besonders?

2.Welchen Herausforderungen begegnen
Sie aktuell im Immobilienbereich?

3.Welche speziellen Kenntnisse oder
Fahigkeiten méchten Sie vertiefen?

/< Experten

verla;
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IHRE Zertifikatsprufung:

Erstellen Sie ein Exposé Ihrer eigenen Immobilie und stellen Sie dieses

in einer Immobilienprasentation (30 Minuten) vor.

} 1. Vorstellung eigene schriftliche Ausarbeitung des Exposeés 50 Punkte 10 Minuten

- Lagebeschreibung

- Objektinformationen

- Ansprechende Exposé-Bilder innen und aul3en
- Zusammenfassung der Immobilie

- Grundriss und Energieausweis

} 2. Erlauterung und Besprechung des Exposés inkl. Fachgesprach 50 Punkte

- Erlauterung zur Wertermittlung

- Beschreibung mind. 3 Vermarktungswege des Objekts inkl. Vor- und Nachteile

- Beschreibung Prozess vom ersten Kontakt bis zur Schliisseliibergabe

/ Expertenverla;
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Hinweisfolie zum Kurs:

} Dieser Kurs dient zur Erlangung von grundsatzlichen Kenntnissen als Immobilienmakler mit
Zertifizierungsabschluss Immobilienmakler (IHK).

Es ist (leider) nicht moglich das Wissen aus einer Ausbildung oder einem Studium zum
Immobilienmakler im Zertifizierungszeitraum zu erlangen, aus diesem Grund beansprucht der
Anbieter nicht die Vollstandigkeit aller Informationen zur Immobilienmaklertatigkeit.

Der Kurs ist keine Rechts- oder Steuerberatung ftr die Teilnehmenden.
Alle Angaben ohne Gewahr und ohne Rechtsanspruch.

/ Expertenverla;
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WICHTIGLISTE
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WICHTIGLISTE
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